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VMware lanza un agresivo programa para garantizar a los clientes la reducción a la mitad los gastos en servidores  
La nueva campaña combina la tecnología de virtualización de VMware y sus servicios técnicos de primer nivel para permitir a los clientes reducir los costes en servidores en un 50%

Madrid, 1 de julio de 2009 – VMware, Inc. (NYSE: VMW), líder mundial en soluciones de virtualización que van desde el desktop al centro de datos, ha puesto en marcha una nueva campaña promocional que garantiza a los clientes un ahorro mínimo del 50% en sus gastos de servidores, de manera adicional a los ahorros en costes de gestión y administración que proporciona también la tecnología de virtualización VMware. Los clientes que participen en la campaña trabajarán con el departamento de Professional Services de VMware para desplegar la plataforma de virtualización de VMware para servidores basándose en  las mejores prácticas. Los clientes no tendrán que pagar por el diseño o la implantación de los servicios hasta que alcancen por lo menos un 50% de ahorro en hardware de servidores.

“En la difícil situación económica actual, esta nueva campaña demuestra nuestro compromiso con los clientes y nuestra confianza de que podemos ayudarles a reducir gastos sin ningún riesgo”, dice Bogomil Balkansky, vicepresidente de marketing de producto de la unidad de negocio de servidores de VMware. “Basándonos en nuestra experiencia de cientos de acuerdos con los clientes y en los datos recogidos a lo largo de más de tres años con nuestra herramienta Capacity Planner, confiamos en que muchos clientes serán capaces de ahorrar más del 50% de los gastos en servidores”.

“VMware ha sido consistente en la aportación de valor a sus clientes, pero esta nueva campaña pone el listón más alto” explica Mark Bowker, analista de Entreprise Strategy Group. “Dentro del actual entorno económico, ningún proyecto de TI, no importa lo crítico que sea, será financiado sin una importante revisión y aprobación por los directivos. Este es un escenario de bienvenida para nuevos clientes de VMware y para los ya existentes, que adquieren una plataforma de virtualización probada con un sustancial retorno de la inversión garantizado y rápido. VMware ayuda a los clientes a hacer inversiones pequeñas hoy que encajan con el patrón general de gastos de TI”.

Uno de los clientes de VMware, Natixis, líder en banca corporativa y de inversión, también comentó positivamente la promoción de ahorro garantizado de VMware. 

“Ahora, más que nunca, es importante que todas las compañías tengan un retorno importante de sus inversiones en infraestructuras de TI”, ha dicho Fazil Habibulla, vicepresidente de Natixis. “Nos ha impresionado mucho la trayectoria de VMware en ayudarnos a conseguir ahorros significativos en hardware de servidores con su plataforma de virtualización. Esta nueva campaña nos facilitará aún más la expansión de nuestra implementación gracias a los ahorros garantizados que ofrece, una inversión que tendrá un retorno importante para nuestra empresa”.

Además de esta campaña de ahorro garantizado, VMware también ofrecerá a los clientes asistencia con un programa de readquisición de servidores. Este servicio permitirá a los clientes obtener un valor estimado del hardware que ya no necesita debido a la consolidación de servidores.

El departamento de Professional Services de VMware ofrece a los clientes de la compañía la posibilidad de maximizar sus inversiones en VMware a través de los mejores servicios de marca durante más de 10 años. La eficaz metodología de evaluación, planificación, construcción y gestión de VMware Virtual Infrastracture está demostrada en la industria y lleva a implementaciones de éxito, sin importar el tamaño o la complejidad del entorno. VMware dispone de más de 400 profesionales técnicos, que trabajan en todo el mundo con un profundo conocimiento sobre infraestructuras virtuales, continuidad de negocio, recuperación de desastres y otros temas relacionados​.

VMware Guarantee Promotional Program está abierto a clientes nuevos y a los ya existentes en los Estados Unidos y en la región EMEA, que pretendan virtualizar entre 200 y 750 servidores físicos. Para más información y condiciones aplicables visite: www.vmware.com/go/guarantee. Todos los clientes o futuros clientes de VMware pueden aprovechar la calculadora de VMware de coste total de propiedad a través de http://www.vmware.com/go/calculator.  

Acerca de VMware, Inc.

VMware (NYSE:VMW) es el líder global en soluciones de virtualización que van desde el desktop al centro de datos, llevando el cloud computing a empresas de todos los tamaños. Los clientes confían en VMware para reducir los gastos operativos y de capital, asegurar la continuidad de negocio, fortalecer la seguridad y ser más ecológicos. Con unos ingresos en 2008 de 1.900 millones de dólares, más de 130.000 clientes y más de 24.000 partners, VMware es una de las compañías de software cotizadas con crecimiento más rápido. Con sede en Palo Alto (California), VMware es una filial de EMC Corporation (NYSE: EMC). Para más información, visite www.vmware.com.  
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